Huhtamaki Ronsberg setzt auf Controlling mit IBM Cognos

Magie des Zahlenwdurfels

Ein erfolgreicher Einkauf ist gerade fur Unternehmen, die den Markt laufend um Produkt-
neuheiten bereichern, unerlasslich. Das wei8 auch Huhtamaki Ronsberg, ein Unternehmen
der internationalen Huhtamaki Gruppe im Allgau, und hat darauf reagiert.

uhtamaki Ronsberg fiihrte IBM

Cognos im Zuge eines Data-
Warehousing-Projekts ein. Es hatte
zum Ziel, Analysen und Berichte aus
der neuen Oracle e-Business Suite zu
gewinnen, die die Huhtamaki Gruppe
zur Unterstiitzung der Geschéaftspro-
zesse betreibt. Das Technologie-Con-
sultingunternehmen objective partner
setzte das Data-Warehousing-Projekt
in der Einkaufsabteilung mit der IBM
Cognos BI-Losung um. Sie deckt alle
Funktionen ab, die zur systematischen
Sammlung, Auswertung und Darstel-
lung der einkaufsrelevanten Informati-
onen erforderlich sind.

Die neue Losung ist einfach zu be-
dienen: Im ersten Schritt ladt sie die
Einkaufsdaten aus dem Oracle-Quell-
system und {iiberfiihrt diese in einen
gemeinsamen Datenbestand, das Data
Warehouse. Eine zentrale Rolle spielen
die mehrdimensionalen Tabellen, der
sogenannte ,Purchasing Cube“. Fir
die Reports und Analysen wird dieser
Zahlenwiirfel mit den jeweils erforder-
lichen Daten gefiillt. Dabei entspricht
jede Zeile, jede Spalte oder jeder ho-
her dimensionale Schnitt durch den
LPurchasing Cube“ einer relevanten
Einkaufsdimension.

Diese Multidimensionalitdt bietet
Huhtamaki die Moglichkeit, alle Einkadu-
fe nach Bestell, Empfangs- und Rech-
nungsdatum zu unterteilen. Weitere
Gliederungskriterien ergeben sich nach
Bestelltyp und -kategorie, Einkaufstyp,
Lieferantenland, -gruppe und -typ, Pro-
dukt, Einkaufer, Standorte und Kosten-
stellen sowie Kennzahleneinheiten.

Die Einkdufer konnen die verschie-
denen Dimensionen fiir individuelle
Berichte und Analysen verwenden. Da
IBM Cognos umfangreiche Exportmog-
lichkeiten, zum Beispiel in Excel-Tabel-
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len oder PDF-Dokumente bietet, konnen
die Berichte fiir die Geschaftsleitung
und die Global-Sourcing-Aktivitdten
der Huhtamaki-Group zur Entschei-
dungsfindung ansprechend aufbereitet
werden.

,Die Data-Warehousing-Losung von
Cognos, die objective partner reali-
sierte, ist ein wichtiges Planungs- und
Steuerungsinstrument fiir unseren Ein-
kauf“, sagt Einkaufsleiter Kurt Kauffer.
Neben Ronsberg sind die Beschaffungs-
prozesse fir den italienischen Standort
Tortona in IBM Cognos transparent ver-
fiighar.

Die Kennzahlen geben der Ein-
kaufsabteilung einen aktuellen Uber-
blick iiber Lieferanten, Materialgrup-
pen und Einkaufer. Sie kann die Ma-
terialkosten senken, indem sie den
Lieferantenstamm und die aktiven Ar-
tikel bilindelt oder eingrenzt. Sie kann
geeignete Lieferanten auswidhlen und
die angestrebten Ziele in Vertrdgen und
Vereinbarungen umsetzen. Dartiber hi-
naus erhilt sie wertvolle Informationen
und Argumente fiir Verkaufsverhand-
lungen, um Rabatte auszuhandeln und
Beschaffungskosten zu senken.

Zudem gewinnt der Einkaufsleiter
wichtige Informationen iiber das Ein-
kaufsverhalten seiner Mitarbeiter, iiber
Anzahl und Umfang der Beschaffungs-
vorgange. ,Mit IBM Cognos haben wir
ein Einkaufscontrolling installiert, das
uns einen Wettbewerbsvorsprung ver-
leiht“, zieht Kurt Kauffer Bilanz. ,Mit
objective partner war ein innovativer
Data-Warehousing-Spezialist an Bord,
der uns auBerordentlich kompetent
bei der Umsetzung der aktuellen IBM
Cognos-Trends unterstiitzt hat.”
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